
Cómo un sitio web y 
los anuncios de Google 
pueden beneficiar a las 
empresas o 
proveedores de 
servicios



Mayor visibilidad

Credibilidad

01
Con un sitio web, su negocio o servicio es accesible a cualquier 
persona con una conexión a Internet. Esto significa que los clientes 
potenciales pueden encontrarle fácilmente a través de una simple 
búsqueda en Google. Mediante el uso de anuncios de Google, puede 
aumentar aún más su visibilidad mediante la orientación de palabras 
clave y datos demográficos específicos.

02

Un sitio web profesional puede ayudar a establecer la credibilidad de 
su negocio o servicio. Demuestra que te tomas en serio lo que haces 
y que has invertido en tu presencia online. Esto puede ser 
especialmente importante para las pequeñas empresas o 
proveedores de servicios que pueden no tener una tienda física.

Marketing rentable03

En comparación con las formas tradicionales de publicidad, como 
los anuncios impresos o televisivos, los anuncios de Google pueden 
ser una estrategia de marketing rentable. Sólo paga cuando alguien 
hace clic en su anuncio, lo que significa que no está malgastando 
dinero en personas que no están interesadas en su producto o 
servicio.

En la era digital actual, tener un sitio 
web y utilizar Google Ads puede 

beneficiar enormemente a las 
empresas y los proveedores de 

servicios. He aquí algunas razones:



Mayor compromiso del cliente

Datos y análisis

04
Un sitio web puede proporcionar una plataforma para la 
participación del cliente, por ejemplo, a través de un blog o la 
integración de las redes sociales. Esto puede ayudar a construir 
relaciones con los clientes y hacer que vuelvan a por más. Los 
anuncios de Google también pueden ofrecer a los clientes una forma 
de interactuar con su empresa, por ejemplo, haciendo clic en un 
botón de llamada a la acción o rellenando un formulario de contacto.

05
Con un sitio web y los anuncios de Google, puede realizar un 
seguimiento de los datos y los análisis para ver el rendimiento de sus 
esfuerzos de marketing. Esto puede ayudarle a tomar decisiones 
informadas sobre futuras estrategias de marketing y mejorar su 
presencia en línea en general.

En conclusión, tener un sitio web y utilizar Google Ads puede beneficiar 
enormemente a las empresas y a los proveedores de servicios al 
aumentar la visibilidad, establecer credibilidad, proporcionar un 
marketing rentable, aumentar el compromiso de los clientes y 
proporcionar datos y análisis valiosos. Nunca es demasiado tarde para 
invertir en su presencia en Internet y empezar a cosechar los beneficios.

Conclusión


