FORMATION SUR LA NEGOCIATION
HUMANITAIRE

DESCRIPTION




PROGRAMME ET THEME

! : ABORDES

- Définition de la négociation humanitaire

- Le Réseau d’influence et

- Planification de la négociation .
Cartographie des acteurs

selon la grille de Naivacha;

- Analyse de contexte : Les faits, - Lignes rouges et limites dans
les normes & typologies des les négociations humanitaires.
négociations

- Défis et Dilemmes en. - Evaluation du comportement en

négociation ; négociation : Attitudes courantes de
résolution des conflits
- Comprendre la contrepartie a - Exercices pratiques de négociations
la négociation : Iceberg de la et des partages d’expériences.

négociation




e Les agents de terrain, les responsables d' association, les particuliers,
les communicants dans les ONG ou Association, les chargés de
programme ou de projet dans les ONG ou Association

Certificat délivré a la fin de la formation

! '
Du 13 au 14 Juin 2022

12:00 Heures prévus

en 2 jour soit 6h/ jour Bamako, Mall

MUTYENS PEDAGOGIA!

~ Bloc-Notes Supports de cours Exercices pratiques (Sur clé USB)

Ordinateur =HM Paperboard

SUIVI D EAECUTION DE LA FURMATIUN

Evaluation des apprenants

Contactez-nous

Tél: 00223 44 34 3346 / 70 03 77 24
Email: contact@PagesHumanitaires.com



