UNIQUE SELLING PROPOSITION CANVAS

PROJETO _________________________ DATA o __ METODOLOGIA MENOS E MAIS
0 PRO BLEMA A SD LU GAO (nome do produto ou servigo) (satisfazer uma necessidade)
Qual é o problema ¢ Comoequeeuresovo [ ajuda ____________

do meu cliente?

0 problema do meu cliente?

A CONCORRENCIA

Pelo que sao conhecidos [
0S Meus principais
concorrentes?

STATUS QUO

Quais sao as praticas
comuns da minha industria?

AS DIFERENCAS

Como € que eu me
distingo dos restantes?

AS CARACTERISTICAS

Por quais caracteristicas
quero ser conhecido?

(beneficio)

utilizando ______ _ __ _ _ _ _ _ _ _ _ __ o ____

UN | Q U E
R

Euatil? Enotério?  Einteressante?  E quantificavel?  E percetivel?  E envolvente?
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